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,Man erkennt den Meister
daran,
wie er sein Wissen teilt
nicht daran,
wie viel er weil}.”

Silvio Pfundt



Kurz und Biindig

Mit seinen 169 cm ist er, am Durchschnitt gemessen, eher kurz geraten.
Das lasst keinesfalls auf seine Qualitat als Speaker und Coach schlielRen - im Gegenteil.

Er beweist, dass GroRe im Denken und Handeln gemessen wird.

Mit weit mehr als 20 Jahren Verkaufserfahrung konnte er seine erworbenen Fahigkeiten
und Fertigkeiten ausbauen, vertiefen, verkaufspsychologisch erweitern und bringt so
geballtes Praxiswissen auf die Biihne.

Uber 10.000 Beratungen und mehr als 20 Jahre Erfahrung im Mystery Shopping und
Testkauf haben ihm tiefe Einblicke in unterschiedlichste Verkaufsbereiche und Branchen
eroffnet.

Dieses breite Praxiswissen bildet die Grundlage seiner heutigen Arbeit als Speaker.

Uber 15 Jahre lang gab er dieses Know-how als Ausbilder weiter — sowohl an
Auszubildende als auch an Quereinsteiger und erfahrene Vertriebsmitarbeiter.

Er entwickelte Schulungen, begleitete Weiterbildungen und zeigte, wie sich Menschen
schnell und nachhaltig in neue Vertriebsfelder einarbeiten kénnen.

Seine Leidenschaft:
Menschen verstehen und sie erfolgreich machen.

In seinen Vortragen verbindet er Verkauf und Psychologie, vermittelt praxisnahe
Strategien und zeigt, wie man Selbstvertrauen aufbaut, um messbar bessere Ergebnisse
zu erzielen.



,GrofRe wird im
Denken und Handeln
gemessen

nicht in Zentimetern.”

Silvio Pfundt



Warum er das alles tut

Schon zeitig war er immer derjenige, der redete - ohne Punkt und Komma.

Bei Schulauffiihrungen und gemeinsamen Elternabenden gab er den Conférencier.
An Erzahlerwettstreiten nahm er erfolgreich teil und vertrat so seine Altersklasse und
seine Schule.

Durch sein Interesse an vielen Dingen lernte er mehr aufRerhalb, als in der Schule. Heute
kommt ihm dieses “Strallenwissen”, wie es oft genannt wird, sehr zugute.

Sein Antrieb war schon damals klar: anderen Menschen helfen, Lésungen zu finden.

Heute nutzt er zusatzlich seine breite Erfahrung aus Handwerk, Vertrieb und Coaching,
um zu zeigen, wie man erfolgreich kommuniziert, verkauft und selbstbewusst auftritt.
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Warum er soviel redete?

Damit konnte er Anderen sein Wissen weitergeben und Ihnen bei Problemen und
kniffligen Aufgaben helfen, die richtigen Wege zu finden.

Spater lernte er auch das Zuhoren - auch wenn es ihm sehr schwer fallt. Zuhéren und
umfangreiches Wissen bereiteten ihm den Weg in einen Beratungsberuf, obwohl seine
erste Berufswahl die Tischlerei war.

Eine Ausbildung zum Vertriebs- und Marketingspezialisten kam da gerade recht.

Spater setzte er noch den Kaufmann im Einzelhandel und die Ausbilderbefahigung oben
drauf.

Foto by Holger Bulk
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Jlch rede,
weil ich Losungen bieten will

und weil jeder Mensch das
Recht hat,
gehort zu werden.”

Silvio Pfundt
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Ausbildung & berufliche Entwicklung

Tischlerei & erste Berufswahl

Obwohl seine erste Berufswahl die Tischlerei war, 6ffnete sich fiir ihn bald ein anderer
Weg.

Schon friih faszinierte ihn das prazise Arbeiten mit den Handen und die Ausbildung im
Tischlerhandwerk vermittelte ihm ein tiefes Verstandnis fir Handwerkskunst und
Materialkunde.

Seinen Abschluss als Facharbeiter fir Holztechnik machte er 1987.

Diese Bodenstandigkeit pragt ihn bis heute - auch wenn er den Weg in’s Coaching und als
Speaker und Vortragsredner einschlug.




Vertrieb & Marketing

Am Anfang stand eine Ausbildung zum Vertriebs- und Marketingspezialisten.

Hier legte er den Grundstein fir seine heutige Expertise: Verkauf, Menschenpsychologie
(liber das Denken, Fiihlen und Handeln von Menschen) und strategisches Marketing.

Er lernte nicht nur, Produkte zu verkaufen, sondern Menschen zu verstehen und ihnen
echte Losungen zu bieten.

Spater setzte er noch den Kaufmann im Einzelhandel und die Ausbilderbefahigung oben
drauf.

Damit erweiterte er sein Know-how um Fiihrungs- und Trainingskompetenz. Die Arbeit mit
Auszubildenden und Quereinsteigern machte ihn zu einem geduldigen Coach, der
komplexe Inhalte einfach und praxisnah vermitteln kann.

Ob als Verkaufer von Brillen, Computern oder einer eigenen Souvenirkollektion, bei ihm
stand immer der Kunde im Vordergrund.
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Schulungen & Weiterbildung

Dieses erworbene Wissen hat er dann in tiber 10 Jahren als Ausbilder weitergegeben.
Dabei handelte es sich sowohl um Auszubildende als auch um Erwachsene, die ungelernt
in unterschiedliche Vertriebsbereiche eingearbeitet werden mussten.

So schulte er auch in Weiterbildung seine Kollegen und Mitarbeiter.

Er entwickelte praxisnahe Schulungskonzepte und bildete liber Jahre Verkaufer,
Quereinsteiger und Fachkrafte aus.

Seine Starke: komplizierte Verkaufspsychologie in einfache, sofort nutzbare Schritte zu
ubersetzen.

MANAGEMENT

Zertifikat

e o a5 MANAGEMENT

- Jertinkat

Weiterbildung in Richtung
Mitarbeiterfiihrung

15



| \
Erv UNTERNENMEN DER B w FIRMENCRUFPE BARWALD

Betriebswirischafiliches Schulungsinstitut
Jiirgen Birwald

ZEUGNIS

iiber die Teilnahme
an der
qualifizierten Weiterbildung
um

VERTRIEBS- UND MARKETING -
SPEZIALISTEN

Weiterbildung und Neuausrichtung

Hoos A flind

nahm in der Zeit vom 06, Januar 1992 bis 08, Juli 1992

ahi der
qualifizierten Weiterbildung zum
VERTRIEBS=- UND MARKETING SPEZIALISTEN

mit folgendem Ergebnis teil:
Markeling Voririeh
wehr g sehr gut
bempmuaikation Yerrogerecht
selor gt sehr gt
Gesaminote
sehr gut

Parz, dem 08, Jul 1992

ST

Rolf Tiraer
Nicderfarngilciser

|
P Evvn saitn bt | BWI | Fiins orr Rl
Bretricbrminticha bl her Sohulong gy
Jivgem Bdrwedd
Hermellaweg 1Y
Wl 34 My
Tl BLRA1ES 7T

.
ik o Sorge 15
ol wnt Fare

0 T 0 e

Faatid:
Crierr



Kaufmann im Einzelhandel & Ausbilderbefahigung

— as -
Priifungszeugnis
nack & 34 Berufubiidunguyessts
Silvio Pfundt
eboen m 10, Mal 1959 Togau
it ey ALCRRAGRSng I Aussbikungnbnnd
Kaufmann im Einzelhandel
it dem Gasaminrgebris sohe gut (56 Punide) Seatanden
Pu————— Tredutrg- wed Handeih et
Enzeharcsibaticbuishne nr et 88 Purikag) MW Trenden
Waare st Vi gt (85 Purioe |
Wirtschafte: und Sogiadnce e g 420 Panikia}
Praictncta (Bungen e gt 1 Purase)
T—r -
Zeugnis
Gber den Machweis Beruts: und arbeitipidageqiccher Quabficaton
Dremden, T. Jull 2003
Silvio Pfundt
pabOren e 10, Ll 1989 in Torgau
it aem 19
o PO Db 085 Mttt
& a _
i f berufs- und arbeitspadagogischer
i . = - Qualifikation
Dr. Wemer Mankel Hb”v:ﬁ_?f
Gesch#fefihrer
gamal der Ausbilder-Eignungsvenondnung vem
16. Februar 1999 [BGEI. 1 5. 157, T00). zulatzt
gedndert am 28, Mal 2003 (BGBI. 1 5. T83)
bastandan
STAATSMINISTERIUM Freistaat
FUR KULTUS SACHSEN
Dresden, 19 Demamber 2000
g 8
FORTBILDUNGSNACHWEIS 1 Ji
-.g""{\"j"_k‘-ﬁ
Herr Silvio Pfundt
hat an der e ERernmtwl
in der Ausbildungsreihe 2012713
"Mitwirkung mit Wirkung"
Bausteine 1 bis 6 telligenemmen (Umfang: 60 Stenden).
Inhalte:
. w: Rahmen, gy Schuliprogrammarbe
= Rechibe und Aufgaben der pewshiten Vertreter
+ Schule als Institution
- Desmokratie und partizipative Strukturen
« Adksgit v Elternwertreter
- Kommwnikation, Rhatorik
- Didaktik der Erwachsenenbildung, Themerzentrierte Interakiion
» Moderationemethoden kennen lemen und anwenden
- FMlanung von Veranstaltungen
- der EMM-TAbgket
- Toamfindung und -entwickiung
L
Eovadin, 01, hurd 26113 LAII_LE \WM_
Licha Triguart
Referersin | Kolturelie Ridurg,

17



,Erfolg beginnt,
wenn Menschen verstehen,
wie wichtig sie sind.”

Silvio Pfundt
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Ausbildungsstationen

Ausbildungsabschluss als Facharbeiter fiir Holztechnik (Tischler) 1987
EDV-Weiterbildung (Zeuthen, 1991)

Er absolvierte eine fundierte EDV-Grundausbildung, die damals besonders fir
Vertriebs- und Verwaltungsarbeiten entscheidend war.

Inhalte: Einflihrung in Hard- und Software, MS-DOS, Norton Commander, Grundlagen
der Textverarbeitung, Datenbankverwaltung und Tabellenkalkulation

SAS | - Fihrungskréftetraining (Hamburg, 1991)

Frih zeigte sich sein Interesse an Fihrungsaufgaben. Im SAS-Training standen der
organisierte Aufbau von Vertriebsstrukturen und systematische Teamflihrung im
Vordergrund.

SAS Il - Fiihrungskréftetraining (Hamburg, 1991)

Aufbauend auf SAS | vertiefte er hier die Fiihrung von Teams im Strukturvertrieb. Er
lernte, Fihrungskompetenz gezielt zu entwickeln und neue Vertriebsteams erfolgreich
aufzubauen.

Existenzgriinderseminar (Aachen, 1995, IEU Institut)

Dieses Seminar, gefoérdert durch das Bundeswirtschaftsministerium, vermittelte ihm
tiefes Wissen zu Unternehmensplanung, Buchfiihrung, Kalkulation und
Gewinn-/Verlustrechnung.

Besonderer Fokus: Fordermittel fiir Existenzgriinder, rechtliche Grundlagen,
Vertragsgestaltung und Marketing.

Informationstag fiir Existenzgriinder (Dresden, 2003)

Ein kompakter Uberblick iiber die Grundlagen der Unternehmensgriindung, ideal fiir
angehende Unternehmer, die ihre ersten Schritte planen.

Existenzgriinderwoche (Dresden, 2003, HWK)

Hier erweiterte er sein Wissen um Finanzierungsmodelle, Investitionsplanung und
Personalwesen.

Inhalte: Von der Idee zum Unternehmen, Grundlagen der Buchfiihrung, Kalkulation,
Marketingstrategien.

Fortbildung zum Elternmitwirkungsmoderator (Dresden, 2012/13, Sachsisches
Kultusministerium)

Eine umfangreiche Ausbildung mit 60 Stunden, die seine Moderations- und
Kommunikationsfahigkeiten weiter scharfte.

Inhalte: Moderationsmethoden, Rhetorik, Didaktik der Erwachsenenbildung,
Teamfindung und -Entwicklung sowie partizipative Strukturen in Organisationen.
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11. Mystery Shopping & Testkaufe

Mehr als 20 Jahre war er im Bereich Mystery Shopping/Testkauf unterwegs.

Die tiefen Einblicke in unterschiedliche Verkaufsbereiche und sehr verschiedene Branchen
gaben ihm viel Know-how, um sich in seinem Bereich wertvolles Praxiswissen
anzueignen.

Seine Arbeit im Mystery Shopping gab ihm einzigartige Einblicke in Kundenverhalten,
Servicequalitat und Verkaufsstrategien — aus Sicht des Kunden und des Verkaufers.

Dieses Wissen nutzt er heute, um Fehlerquellen im Verkauf aufzudecken und einfach
umsetzbare Losungen zu bieten.

TEST

d—
d—
uf

/

e
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Beim Zuhoren
geht es nicht um den Zuhorer,
sondern um den Erzahler.

Silvio Pfundt
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Beratung und Verkauf

In den Jahren seiner beruflichen Tatigkeiten (angestellt und selbsténdig) ist er in Gber
10000 Beratungen auch mit sehr vielen Firmen in Kontakt gekommen, um mit lhnen und
fir Sie zu arbeiten: z.B. Zirich Versicherungen, Euro Schulen, Arbeiter-Samariter-Bund
oder verschiedene Clubhotels.

Auf den folgendes Seiten sind die Firmen aufgelistet. Vielen von Ihnen konnte er helfen,

besser in Kundenkontakt und Verkauf zu werden.
(Aus Datenschutzgriinden habe ich keine Adressen hinzugefiigt.)

3 Geem  WASB

Z U R Ic H f Arbeiter-Samariter-Bund
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Weitere Speaker & Personlichkeiten

T. Harv Eker, Ron Salvador und Ash Shalabi (Schiiler von Robert Kiyosaki), Dirk Kreuter,
Marc Galal, Hermann Scherer, Jorg Lohr und weitere Speaker und Unternehmer...

Die Begegnungen und der Austausch mit erfolgreichen Unternehmern, Speakern und
Moderatoren sind fiir ihn mehr als Networking — sie inspirieren ihn, immer wieder neue
Perspektiven in seine eigenen Vortrage einzubauen.

T. Harv Eker, Berlin 2011

Dirk Kreuter, Bonn 09/2024

27



,Das Leben ist der
beste Trainer

wenn du bereit bist,
hinzuschauen.”

Silvio Pfundt
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Kompetenzen & Methoden

Fertigkeiten & Fahigkeiten

Mit weit mehr als 20 Jahren Verkaufserfahrung konnte er seine erworbenen Fahigkeiten
und Fertigkeiten ausbauen, vertiefen und verkaufspsychologisch erweitern.

Silvio Pfundt vereint praktische Erfahrung, psychologisches Wissen und didaktisches
Konnen — eine seltene Kombination, die ihn als Speaker und Coach auszeichnet.
Seine wichtigsten Kernkompetenzen:
e Verkaufspsychologie & Kundenverhalten - (ber 20 Jahre Erfahrung in Verkauf,
Beratung und Bewertung
e Kommunikation & Korpersprache — geschult durch Workshops und Bihnenauftritte,
u.a. beim Founder Summit und beim Speaker Slam
e Moderation &  Coaching - zertifizierter Elternmitwirkungsmoderator,
Ausbilderbefahigung, Training von Auszubildenden & Quereinsteigern
e Mentale Techniken — Selbstvertrauen, Fokus und Motivation, u.a. durch Hypnosen &
Mentaltrainings
e Handwerksnahe & Bodenstandigkeit — fundierte Ausbildung in Holztechnik und tiefe
Branchenkenntnisse
e Didaktik & Praxisndhe - komplexe Inhalte verstandlich und sofort anwendbar
vermitteln

Praxisnah & menschlich — Verkaufspsychologie in der Anwendung

Verkaufen bedeutet fir Silvio Pfundt nicht, Produkte zu ,driicken”, sondern den Kunden zu
verstehen.

Seine langjahrige Erfahrung zeigt, dass Menschen kaufen, wenn sie sich verstanden und
ernst genommen fihlen.

Mentale Trainings (Selbstvertrauen, Fokus, Hypnosen)

Silvio Pfundt vermittelt praxisnahe mentale Techniken, die sich leicht in den Alltag
integrieren lassen.

Besonderer Schwerpunkt: Ubungen zum Aufbau von Selbstvertrauen, zur Steigerung des
Fokus und einfache Hypnose- und Visualisierungstechniken.

Besonders hervorzuheben ist sein 30-Tage-Visualisierungsprogramm, das in Coachings
und Vortragen Anwendung findet.

Hier verbindet er Selbstvertrauensiibungen mit einfachen, alltagstauglichen
Visualisierungstechniken.

29



,verkaufen ist Psychologie

wer Menschen versteht,
verkauft nicht nur,
sondern baut
Beziehungen auf.”

Silvio Pfundt
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Speaking und Auftritte

Offentliche Auftritte waren schon immer was fiir ihn...
Erste Auftritte in Film und Fernsehen

Teilnehmer an Verbraucherumfrage
WubTV 25 Jahre Mauerfall Jahr: 2014

Komparse als Stagehands
Tatort Dresden "Schlag auf Schlag" Jahr: 2015 (Dreh)

Komparse als FuRgénger + Leiche (Foto)
Tatort Dresden, "Konig der Gosse" Jahr: 2016

Komparse als FulRganger
“Schubert in Love” Jahr: 2016 (Dreh)

Komparse als privater Ermittler im Biro
Tatort Dresden, "Das Nest" Jahr: 2018 (Dreh)

Komparse als Fahradkaufer
Stubbe - Von Fall zu Fall “Ausgeliefert” Jahr 2022

Ausschnittfoto Stubbe - Von Fall zu Fall “Ausgeliefert” 2022
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In der Maske zum Tatort “Konig der Gosse”.

Das geht dann nicht mal eben einfach so. Insgesamt
war er gut eine Stunde in der Maske. Erst haben ihn
zwei Maskenbildnerinnen ca. 30 Minuten gleichzeitig
geschminkt und dann hat eine Maskenbildnerin den
Hals “prapariert”.

... So sieht es dann im Film aus
(Ausschnitte ).

... als Passant.
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Eine fundierte Ausbildung mit vielen Uberraschungen

HERMAN]
SC &3REF

HERMAND V9t HERMAN!
SCHEREF )V M SCHEREI

HERMAN} HERMANI
SCHEREF : SCHERE

HERMANT! R HERMAN!
SCHEREF SCHERE!

Foto by Justin Bockey
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Erster Speaker Slam in Radebeul bei Dresden

Wahldresdner erhalt Speaker Slam Award in Radebeul

Nach New York, Wien, Frankfurt, Hamburg, Stuttgart, Wiesbaden und Miinchen fand der
internationale Speaker Slam am 30.01.2025 in Radebeul, bei Dresden, zum ersten Mal
statt.

HERMANIZ

HERMANR : f' ERMAND HERMAN!
SCHEREF R === SCHERE

HERMAN 1 ; HERMAN!
SCHEREF pe - SCHERETI

HERMANE A “ HERMAN!
SCHEREF - SCHERE!

Foto by Justin Bockey
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Veranstalter Hermann Scherer holte nach einem, am 28.01.2025 stattgefundenen,
Vorausscheid iber 200 Redner auf die Bihne. Aus Uber 20 Landern kamen sie nach
Radebeul, um ihr Konnen unter Beweis zu stellen - Weltrekord.

Die Ubergabe der Auszeichnung nahm Hermann Scherer (links) persénlich vor.

Ein Speaker Slam ist ein Rednerwettstreit. Es geht darum, innerhalb von 4 Minuten kurz,
knackig und informativ zu Uberzeugen. Dabei ist ein kunstvolles Spiel mit Worten ein
Muss um zu den Besten zu gehoren. Einen Vortrag auf 4 Minuten zu kiirzen und alles zu
sagen, was wichtig ist, und sich dann noch mit seinem Publikum zu verbinden, das ist
wohl die Konigsklasse im professionellen Speaking. Nerven wie Drahtseile brauchen die
Teilnehmer auf jeden Fall, denn nach genau vier Minuten wird das Mikrofon
ausgeschaltet.

Fiir Radebeul waren Wartezeiten bis zu sechs Monaten, um sich fiir die Teilnahme am
Finalausscheid zu qualifizieren, keine Seltenheit.

In der heutigen Zeit ist Fokussierung auf sich und seine Ziele bei der hohen Dichte von
Aufgaben und Personen mit ausgepragtem Spezialwissen immer wichtiger — so eine
kurze Zusammenfassung von Silvio Pfundt, der in der Schule schon an
Erzahlerwettstreiten teilgenommen hat.

Er ist einer der Speaker Slam Preistrager und nennt sich ,Der Mann, der dem Focus seinen
Vornamen gab“. In seinen Vortragen geht es mit vielen Beispielen aus unterschiedlichen
Bereichen um das Vorankommen durch Biindelung der Aufmerksamkeit — neudeutsch
Focus.

Als Wahldresdner, er lebt jetzt seit tGiber 30 Jahren in unserer schonen Stadt, hat er sich
der Zielfindung und Zielsetzung verschrieben.

In Gber 10.000 Gesprachen und Beratungen half er seinen Kunden, lhre Traume/Ziele neu
zu entdecken. Daraus erarbeitete er mit Ihnen Ihre neuen Ziele, neue Wege und half sie zu
erfillen.

Jetzt gibt er sein Wissen in Vortragen weiter. Dabei geht er gern darauf ein, wie im
heutigen, schnelllebigen Alltag viele Dinge oberflachlich und zu schnell gehandhabt
werden. Multitasking ist da nicht forderlich, sondern lenkt vom Erreichen des jeweiligen
Zieles gehorig ab. Selbst beim Wasche aufhangen ist Konzentration und Aufmerksamkeit
hilfreich, um viel schneller fertig zu werden.

Wer sich auf die Aufgabe konzentriert, seinen Focus auf das Ergebnis lenkt, erreicht mehr
in allen Lebensbereichen, ist weniger gestresst und hat ein glicklicheres und
zufriedeneres Leben.
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Foto by Justin Bockey

Vom Handwerker zum Berater und Coach - jetzt zum Speaker.

Nach seiner Tischlerlehre merkte Silvio Pfundt schnell, dass er viel lieber mit Menschen
arbeitet. So wechselte er nach der Wende in den Verkauf und die Beratung. Mit einer
Qualifizierung zum Vertriebs- und Marketingspezialisten legte er den Grundstein, schloss
die Ausbildung zum Einzelhandelskaufmann und die Ausbildereignungspriifung
erfolgreich ab.

Eine Ausbildung im Bereich Moderation beim Sachsischen Ministerium fiir Kultus liel ihn
den Schritt auf die Biihne gehen.

Zum Founder Summit, der grof3ten Startup-Veranstaltung in Deutschland, Ende April in
Wiesbaden stand er als Redner auf der Biihne. Dort gab er sein Wissen, dass er in weit
Uber 20 Jahren Beratung gesammelt hat, weitergeben.

Zum internationalen Speaker Slam in New York am 25.08.2025 stand er als
Finalteilnehmer fest.

Ein positiver Nebeneffekt der Veranstaltung in Radebeul war die Buchung fiir einen
Vortrag in New York.
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Founder Summit 2025 in Wiesbaden

Lena Gerke (Model), Ralf Diimmel (Hohle der Léwen), Klaas Heufer-Umlauf (Moderator),
Jochen Schweizer (Hohle der Lowen), Wolfgang Grupp (Unternehmer), Hermann Scherer
(Sichtbarkeitsexperte), Detlef D! Soost (Fitness-Experte) und weitere Speaker geben ihr
Wissen auf dem Founder Summit weiter.

Und auch er steht da auf der Biihne und prasentiert sich und sein Wissen.

TR

INSPIRATION STAGE

26. APRIL 2025
12.40 UHR

HERMANN @
SCHERER SPEAKE R* STAR . FOUNDER SUMMIT
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Fotos by STAR Media, Julian Fuchs
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Germanys Next Speaker Star

(Germany’'s st
SPEAKERWSTAR

Ein weiterer Meilenstein ist seine Teilnahme 2025 bei Germanys Next Speaker Star.
In’s Leben gerufen von Katja Kaden, unterstiitzt durch Hermann Scherer, mit seinem
unschatzbaren Wissen im Bereich Speaking.

Germany's ne

SPEAKER W STAR

BB <

spEMERSTARS

|
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Speaker Slam New York am 25.08.2025

Durch seine erfolgreiche Teilnahme am Speaker Slam in Radebeul, am 30.01.2025, erhielt
er gleich eine Einladung, auch in New York am Speaker Slam teilzunehmen. Dieses Mal
konnte er sich dadurch sogar eine Qualifikation ersparen und gleich auf die Bihne. Eine
Erhohung des Schwierigkeitsgrades von 4 Minuten auf 2 Minuten war zwar eine
Herausforderung, aber nicht unmdglich. Im Gegenteil - auch mit nur 2 Minuten Redezeit
brachte er seinen Kerngedanken auf den Punkt und begeisterte sein Publikum.

Fotos by Justin Bockey
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3 Tage Workshop im Lee Strasberg
27.08.2025 - 29.08.2025




Hier, im “Lee Strasberg Theatre & Film Institute” durften schon viele groRartige
Schauspieler und Oscargewinner ihr Konnen verfeinern und perfektionieren.

Und dann hatte er die Moglichkeit einen kleinen Einblick in diese Welt zu bekommen - in
einem 3-tagigen Workshop.

“Vielleicht sitze ich auf dem Stuhl, auf dem schon u.a. Marlon Brando, James Dean, Al
Pacino, Dustin Hoffman, Paul Newman, Marilyn Monroe, Robert De Niro, Anne Bancroft,
Jane Fonda, Rod Steiger, Harvey Keitel, Dennis Hopper, Marcheline Bertrand, Julia
Roberts, Scarlett Johansson, Angelina Jolie, Christoph Waltz, Adam Sandler, James
Spader, Uma Thurman, Julianne Moore, Nico, Lady Gaga und Andere gesessen haben”,
sagte er einmal.

“Es war ein sehr erhebendes Gefiihl dort zu sein. Allein der erste Eintritt in eine
vergangene und spannende Zeit, mit Geschichte und vielen Geschichten. So fremd es mir
dort alles war, trotzdem fiihlte ich mich dort zu Hause.

Die Aufnahme als Ihre (Kurzzeit-)Studenten durch die Prasidentin Frau Victoria Krane war
sehr warm und herzlich - das Normalste der Welt - wir gehoérten einfach ab da dazu”

Fur die 3 Tage bekam er durch verschiedene Dozenten einen winzigen Einblick in die
Arbeit, die angehende Schauspieler taglich machen... immer und immer wieder die
gleichen Dinge erlernen, erfahren, Giben und perfektionieren.

Vocal Production Warmup

1. Saalad Count Broathing/ca as in moon shapad mowthf3 5.7, 10
counls in and out in sequence/creling compression chambar in ha
Ierwar body

2. The remaindar of the warmup is standing/ vocal Told adducton 3
Mmes al anchor pitch 35 on 8 scal of O(iowest pilch) 1o 10Chighes!
pilchy

3. Zah scund al anchar pitch 35

4. Zah done 35-55.38 T B3 s dnchar rnge

5. Zah-gheah tehar range

. Zah-ah-oa-oh-ah arc done over anchor ranga

7. Zah-sh-se-o-ge-ch.ah arc ¥ anchor range

B. 0o done from O 10 100 range | lowest to highest mngs, including
falsetio for menjdome 3 times

9. Mumber 7 repeat

10, Mumber & repeat

11.  Numbar & rapeat

12.  Mumber 4 ropeat

13.  Humbar 3 rapeal

14, Zah-ah-ah-ahah.... first fowr on anchor pitch. .. fifth ah goup ta
65 and back I 35 making an anc over the anchor rangaddons 3
timas

Exercise 1. Is done seated, the rest arm standing

Exsrcises 2,8, 14 repealed three imas in  row! e rés! ame done onee only

Stimmtraining mit einem Opernsanger
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Nostalgie pur.
Uberall finden sich Geschichte
und
Geschichten in Lee Strasberg
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Mein Stundenplan in Lee Strasberg
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MASTERCLASS

by HERANN SCHERER

erfolgreich absolviert von

B .

Ceetnin Mmoo s j"‘% —

H Victoria Krane Hermann Scherer
P
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Expertenkongress Frankfurt/Main am 28.11.2025

Nach seinem erfolgreichen Auftritt in New York fiihrte ihn sein Weg auf eine weitere
bedeutende Biihne nach Frankfurt. Beim Expertenkongress im Rahmen des Platin-
Programms stand er erneut vor Publikum und brachte seine langjahrige Erfahrung aus
Uber 20 Jahren Verkauf, Beratung und dem Umgang mit Menschen ein. Dabei ging es ihm
vor allem darum, eigene Erkenntnisse aus der Praxis weiterzugeben und sein Publikum
mit seinen Gedanken zum Nachdenken anzuregen. Mit jedem Auftritt entwickelte er nicht
nur seine Fahigkeiten als Speaker weiter, sondern sammelte auch wertvolle Erfahrungen
auf seinem Weg zu neuen Herausforderungen. Der Expertenkongress in Frankfurt wurde
damit zu einem weiteren personlichen Meilenstein, der schlieBlich in der Platin-
Auszeichnung seinen Abschluss fand.

Fotos by Christina Poersch
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Die Reise geht weiter

y

ausgezeichnet als

E/, PERIE

HERMANN
- ""ERER

RMANN HERMANHK
'ERER SCHEREF
-

HERMANT!
SCHERE

HERMAN
SCHERE

Foto by Justin Bockey
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Internationale Biihnenerfolge 2025

Mit seinen Auftritten in New York und Frankfurt im Jahr 2025 erreichte er weitere
bedeutende Meilensteine seiner Karriere als Speaker. Die Platin-Auszeichnung wiirdigt
diesen besonderen Weg und steht zugleich fir den Mut, neue Herausforderungen
anzunehmen und Uber sich hinauszuwachsen. Was mit ersten Bihnenauftritten begann,
entwickelte sich zu einer Reise voller neuer Erfahrungen, internationaler Begegnungen
und personlicher Erfolge. Die Auszeichnung ist damit nicht nur eine Anerkennung des
Erreichten, sondern auch ein Ansporn, diesen Weg konsequent weiterzugehen.

HERMANPM : HERMANH
SCHEREI ~ SCHEREF

HERMANI
SCHEREI

Foto by Justin Bockey
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Expertenkongress Kapstadt am 24.10.2026

Am 24.10.2026 stand er beim Expertenkongress in Kapstadt erneut auf einer
internationalen Biihne. Vier Minuten Redezeit, ein spannendes Thema und eine Botschaft,
die den Menschen in den Mittelpunkt stellt. In seiner Rede uber Verkauf und
zwischenmenschliche Beziehungen zeigte er anhand seiner langjahrigen Erfahrung im
Verkauf und in der Beratung, wie entscheidend der menschliche Umgang fiir erfolgreiche
Gesprache und nachhaltige Beziehungen ist. Auch auf dieser Biihne gelang es ihm, seine

Kerngedanken in kiirzester Zeit auf den Punkt zu bringen und seinem Publikum wertvolle
DenkanstoRe mitzugeben.

Fotos by Justin Bockey
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Black Diamond

Mit dem Expertenkongress am 24.10.2026 in Kapstadt folgte ein weiterer Hohepunkt
seiner internationalen Buhnenkarriere. Die Black Diamond-Auszeichnung markiert einen
besonderen Meilenstein auf diesem Weg. Nach seinen bisherigen Erfolgen in
Deutschland und den USA fiihrte ihn seine Reise nun nach Siidafrika. Drei Kontinente,
unterschiedliche Biihnen und immer wieder die Herausforderung, Menschen mit seinen
Gedanken und Erfahrungen zu erreichen. Diese Auszeichnung steht fiir seine
kontinuierliche Entwicklung, seine Leidenschaft fiir das Sprechen und den Anspruch, auch
kiinftig neue Malstabe zu setzen.

\ Bu@\mmoun

HERMANN HERMANN : - 'y " HERMANN HERMANN
SCHERER SCHERER SCHERER SCHERER
GOLD GOL!
D I W rsin

HERMANN HERMAMNN '
SCHERER SCHERER . :Eﬂ?:};:

GOLD GOLD GOLD

Foto by Justin Bockey
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Weitere Auszeichnungen

Was haben die Oscars und der Guide Michelin gemeinsam? Beides sind Symbole fiir
groRartige Menschen mit exzellenten Leistungen, denen ein Siegel verliehen wird,
genauso wie die Top 111 Auszeichnung des Expertenportals. Deshalb findet im
renommierten Taschenbergpalais in Dresden die Verleihung der Top 111Auszeichnung in
festlichem Rahmen statt.

Am 07.11.2025 bekam er die Auszeichnung “Upcoming Personal Brand” vom
Expertenportal verliehen.

_ i
PERSONAL

BRAND
2025

Josua Laufer, Inhaber des Expertenportal nahm personlich die Ehrung vor.
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Ein toller Abend im Taschenbergpalais Dresden. In wiirdigen Rahmen fand die
Zeremonie statt und bleibt Allen in wundervoller Erinnerung.

TOP

11,

PERSONAL
BRAND
025

Silvio Pfundt

EWPERTEN
PORTAL
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Referenzen

Stimmen und O-Tone

Klarheit, Fakus und echte Veranderung!

Sein Vortrag war mitreiend, inspirierend und voll wertvoller Impulse. Silvio versteht es, mit seiner einzigartigen Perspektive
und praktischen Erfahrung Veranderungen nicht nur anzustofen, sondern greifbar zu machen. Sein Ansatz geht tief - eg
geht nicht nur um Ziele, sondern um die richtige innere Ausrichtung, um sie wirklich zu emeichen.

Ein Mann, der nicht nur dber Fokus spricht, sondern inn erlebbar macht! Absolute Empfehlung!

Erfahrungsbericht & Bewertung zu: " _
Silvio Pfundt Details & Optionen °
10022025 23:53 | Sabéne Maria Schathaer -

l Kommentar von Silvio Pfundt:

Vielen Dank fir den tollen Kommentar. Bin begeistert wenn ich Menschen beriihren darf. Danke,

Silvio verbindet wunderbar die Vergangenheit mit den bisher erreichten Zielen.

Dadurch kann er die notige Unterstitzung geben in der Zukunft eigene Traume 2u verwirklichen.
Sein Engagement und Leidenschaft fiir sein Business spirt jeder direkt und sofort.

Ich wiinsche dir und deinen Kunden von Herzen weiterhin Erfolg,

Liebe GriiBe Ulrike

f; i Bewertung zu:
:il::;ff:::cm ¢ - Details & Optionen °
10,02.2025 15:50 | Ubrike = Expertin kindliche Entwickheng Qn

. Kommentar von Sihvio Plundt:

Vieben Dank filr unser wertvolles Gesprach. Auch Dir weiterhin alles Gute.

Deer Mann, der dern Fokus seinen Vornamen gab

Silvio ist eine auBergewthnliche Personlichkeit, die nicht nur mit Tatkraft und Fachwissen uberzeugt, sondern auch mit
einem offenen Herzen und einem echten Interesse an den Menschen um ihn herum.,

Seine Hilfsbereitschaft kennt keine Grenzen — egal ob in der personlichen Weiterentwicklung oder bei grofen beruflichen
Herausforderungen, er steht mit Rat und Tat zur Seite.

Dach was ihn wirklich auszeichnet, ist seine Fahigkeit, Perspektiven zu verandern und echten Mehrwert zu schaffen. Wer mit
ihm arbeitet oder sich mit ihm austauscht, erkennt schinell, dass er nicht nur unterstutzt, sondern inspiriert.
Silvio lebt den Fokus - im Denken, im Handeln und in seiner Art, Herausforderungen in Chancen zu verwandeln.

Ein Visiondr, ein Mentor und vor allem ein Mensch, der bleibenden Eindruck hinterlasst. Wer ihm begegnet, geht mit neuen
Impulsen und einer klareren Sicht auf das, was wirklich zahlt.

Erfahrungsbericht & Bewertung zu: : :
Silvio Pfundt Details & Optionen °
03022025 14:11 | Katja Meitzel =

l Kommentar von Silvio Pfundt:

Bai dieser tollen Bewertung komme ich selbst won mir in’s Sciwdrmen. Danke, Katja fiir die ieben Worte, sie haben mich sehr beruhrt.
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Warum Silvio Pfundt auf lhre Buhne gehort

Silvio Pfundt ist Speaker, Businesscoach und Experte fir Verkaufspsychologie &
mentales Training.

Er bringt tber 20 Jahre Erfahrung aus Verkauf, Beratung und Coaching mit — und liefert
Impulse, die Menschen ins Handeln bringen.

Er spricht nicht tGber Theorien, sondern tber echte Praxis, erprobte Strategien und sofort
umsetzbare Losungen.

StraBenwissen & Lebenserfahrung

Strallenwissen — so nennen es viele, wenn sie von seiner Lebenserfahrung sprechen.
Silvio Pfundt hat nicht nur in Blichern gelernt, sondern vor allem durch Beobachtung,
Gesprache und echte Praxis.

Diese Erfahrung macht seine Vortrage nahbar und glaubwiirdig.

Humor & Menschlichkeit in Vortragen

Er sagt selbst, dass Humor und kleine Anekdoten in seinen Vortragen nicht fehlen
dirfen.

Menschen lernen besser, wenn sie lachen und sich verstanden fiihlen.

Seine humorvolle, aber respektvolle Art macht selbst ernste Themen leichter
zuganglich.
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Buchen Sie Silvio Pfundt

Was Sie gewinnen:

« Mehr Wirkung - lhre Teilnehmer erhalten Strategien, die sofort
Ergebnisse bringen.

« Mehr Motivation - MitreiRend, humorvoll und trotzdem
tiefgrindig — so bleibt jede Botschaft hangen.

e Mehr Substanz - Alles basiert auf 10.000+ Beratungen,
Mystery-Shopping-Analysen und realen Erfolgsgeschichten.

« Mehr Nachhaltigkeit - Seine Vortrage verandern Perspektiven
und motivieren zu dauerhaftem Handeln.

Warum jetzt?

« Nur wenige Termine verfiigbar: Silvio Pfundt ist 2026/2027
bereits flr nationale und internationale Speaker-Events
angefragt.

« lhr Event profitiert sofort. Jeder Vortrag wird individuell auf
lhre Zielgruppe abgestimmt — malRgeschneiderter Nutzen statt
Standard-Show.

e lhre Chance auf echten Mehrwert.: Wer heute bucht, sichert
sich Top-Content flir 2026 und 2027 und starkt sein Image als
innovativer Gastgeber.

Jetzt handeln - sichern Sie sich lhren Termin!
- E-Mail: info@silviopfundt.com
W Telefon: +49 351 6567395
£ Web: www.silviopfundt.com

Buchen Sie Silvio Pfundt jetzt fiir lhre Veranstaltung — damit lhr
Publikum nicht nur zuhort, sondern auch handelt!
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yvortrage mussen bewegen
nicht nur unterhalten.
Wer Menschen zeigt,
wie sie ihre Starken entfalten,
verandert ihr Denken
und
Handeln nachhaltig.”

Silvio Pfundt
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Anhang - Nachweise

Alle Rechte an Bildern und Texten liegen bei Silvio Pfundt.
Fotos bei:

Justin Bockey

Holger Bulk

STAR Media, Julian Fuchs

Christina Poersch

Foto Dirk Kreuter:
https://www.amazon.de/stores/author/B00458E3TC/about

Foto T. Harv Eker:
https://www.harveker.com/free-trainings/

Foto aus Stubbe - Von Fall zu Fall “Ausgeliefert”, ZDF 2022

Fotos aus Tatort Dresden, "Konig der Gosse", ARD 2016

Internationaler Speaker Slam am 30.01.2025 in Radebeul bei Dresden, Radisson Blu Park
Hotet & Confernce Centre Dresden Radebeul

Nizzastrass 5, 01445 Radebeul

Founder Summit vom 26.04. - 27.04.2025 im RMCC Wiesbaden

Internationaler Speaker Slam NY, Trinity Broadcasting Network of NY Inc, 111 E 15th St,
New York, NY 10003

The Lee Strasberg Theatre & Film Institute 115 East 15th Street, New York, NY 10003
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https://strasberg.edu/

Silvio Pfundt
HelgolandstralRe 16
01097 Dresden
Fon: +49 351 6567395
Fax: +49 351 6567396
Mail: info@silviopfundt.com
Web: www.silviopfundt.com
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